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Somos 
Desarrolladores

de Negocio

¿Qué es
 JoinForces?

Somos 
Desarrolladores

de Negocio

¿Qué es
 JoinForces?

Servicios profesionales
que van más allá de la
consultoría tradicional.
No somos una agencia.
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Somos 
Únicos

INTEGRAMOS,
UNIMOS,

ALINEAMOS

Implementamos:
Convertimos en realidad 
todos nuestros proyectos.

Estrategia

Marketing

Ventas
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Innovación,
cambio de 
paradigma
donde hay
que aportar
un valor
diferente

Trabajamos
en proyectos
de alto impacto
para nuestros 
clientes
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Reorientamos, aceleramos y desarrollamos
el negocio de nuestros clientes.

Base Business New Business
Innovación a través de nuevos

“Prime value Partners”

Captar nuevos clientes / consumidores

Incrementar ventas en clientes / consumidores 
actuales

Incrementar precios / rentabilidad / margen

Canales

Mejorar distribución / visibilidad en canales actuales Servicios de valor añadido

Offering / Propuesta de Valor

Mercados
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Tipología de Proyectos
Utilizamos metodologías analíticas y de gestión propias

Equipo
 determinado

Objetivos
Amplios

OUTSOURCING

Objetivo
único

Plazo
 Cerrado

Metodología
acotada
y única

AD - HOC

Equipo 
Adaptable 
al proyecto

Plazo mínimo

1 año
(Renovable)

Metodología
Flexible
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Prioridades Estratégicas

Total Customer Experience

Sostenibilidad y Desarrollo 
de Negocio

Segmentación Estratégica
de Clientes

Life Cycle Management

Metodologías JoinForces
para el Desarrollo del Negocio

Stakeholders Experience

Transformación digital

Employee Digital Journey

Innovación y Desarrollo 
de Negocio

Desarrollo Estratégico de
Capacidades
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Más de 120 proyectos
 y todos diferentes

CADA 
PROYECTO
ES DIFERENTE.
Enfocados en las necesidades 

Quiero incrementar
 mi cuota de mercado

Necesito reposicionar
nuestro portafolio

Me gustaría lanzar una 
nueva línea o unidad de negocio

Necesito mejorar la experiencia
del cliente y ratios de retención

de clientes

Quiero innovar en procesos internos
para acelerar innovaciones, 

y llegar más rápido al mercado
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Desarrollo de Negocio
en Nuevos Mercados y Canales

Plan de Marketing Integrado On & Off

Impactamos en tus resultados con
proyectos transformadores de tu negocio

Repriorización Estratégica 
en la Nueva Normalidad

Porfolio Strategy and Management

Segmentación Estratégica de Clientes

Transformación Digital y 
Desarrollo de Negocio

Posicionamiento de Marca

Total Customer Experience

Sostenibilidad y Desarrollo de Negocio

Estrategia de Lanzamiento

Transformación del Negocio: 
Customer Centric Organization

NUESTROS
SERVICIOS

Estrategia y Plan Comercial Multicanal

Optimización del Funnel de Ventas

Pricing Strategy

Employer Culture & Values

Estrategia y Planes SEM

Previsión de Ventas

Hoja de Ruta Estratégica

Stakeholder Engagement

Geomarketing

Sales Lefecycle Optimization

Plan de Aceleración de la Innovación

Social Media Marketing

Impactamos en tus resultados con proyectos transformadores de tu negocio
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Hacemos
que las cosas
cambien
Somos aceleradores de 
iniciativas Cross-Company.

Servicios profesionales que
van más allá de la consultoría.
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Algunos Datos Clave

13 años uniendo fuerzas
con nuestros clientes

+45 Clientes
Satisfechos

+120

Marcas+90

Grandes y Medianas 
Multinacionales

Diversidad Sectorial

Industria y Servicios

B2B y B2C
Proyectos
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Credenciales
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Credenciales
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Nuestro
ADN

Objetivos Clientes
= Objetivos JoinForces

Unimos fuerzas con nuestros 
clientes y trabajamos 
en estrecha colaboración.

Creamos una relación de
Exclusividad con
nuestros clientes

Disfrutando y trabajando
con entusiasmo

1

2

3
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¿Qué
nos hace 
diferentes?
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No tenemos un offering cerrado

No somos especialistas 
sectoriales ni funcionales

No somos consultores

Somos gente de línea

Nuestra especialidad es
Desarrollar el Negocio

Sólo trabajamos en
proyectos a medida

¿Qué
nos hace 
diferentes?
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ClientesAgencias
Estrategia, Marketing y Desarrollo de Negocio

Trabajamos y nos coordinamos con 
los proveedores de nuestros clientes.

Nuestros honorarios
son un compromiso
con nuestros clientes

Compartimos los 
objetivos de negocio 
de nuestros clientes.

Fees Fijos

Fees Variables

¿Qué nos hace diferentes?
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No vendemos horas.

Nos comprometemos 
con un alcance
y un resultado.

Al cliente sólo lo visita equipo senior,

El Socio de JF estará involucrado
en las reuniones  y presentaciones 
clave.

Es un socio operativo y apoyado
por un jefe de proyecto.

¿Qué nos hace diferentes?
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Nos gusta el «Ping Pong continuo» 
y positivo con nuestros clientes.

Nos integramos en el Comité de 
Dirección y también trabajamos 
con un operario de planta.

¿Qué nos hace diferentes?
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Jorge
Llamosas Rodríguez 

CEO y Socio

Thelonious
D. Llamosas

Project Leader

Marta 
Guimerá Ballester

Marketing & Business
Development Executive

Business Analyst

Miriam
Martínez

Dilatada experiencia en los ámbitos de Estrategia, 
Marketing y Ventas en el sector de bienes de 
consumo y en el de servicios, tanto en empresas 
multinacionales como en grandes compañías 
españolas. 

 Ha desarrollado su carrera directiva en Andersen 
Consulting, Heineken, SC Johnson Wax, Wanadoo, 
Grupo de Bodegas Vinartis, Grupo Caballero y 
ADN, habiendo ostentado cargos de dirección 
reportando al CEO. 

Licenciado en Ciencias Económicas y Empresaria-
les por la Universidad           Autónoma de Madrid, 
especialidad de Métodos Cuantitativos. 

Es MBA por  IESE – Barcelona.

Graduada en Marketing  por la Universidad Rey 
Juan Carlos.

Más de un año de experiencia en procesos 
comerciales (contacto con potenciales y 
actuales clientes, seguimiento comercial, CRM), 
elaboración de propuestas, investigaciones 
de mercado.

Ejecución de informes y presentaciones tanto 
a nivel corporativo como para clientes.

Elaboración de contenido para web y RRSS.

Organización de ferias.

Participación en proyectos y estudios en diferen-
tes sectores: hostelería, gran consumo, transfor-
mación digital. 

Dilatada experiencia en desarrollo de negocios 
y en apoyo al crecimiento empresarial. 

Evaluación de alternativas de crecimiento, 
análisis de proyectos, valoración de empresas, 
análisis de inversión y redacción de planes de 
viabilidad y de negocio. 

Ha sido Director de Proyectos en Tormo & Asocia-
dos, Director de Consultoría en Consulta Franqui-
cias y en T4 Franquicias. Actualmente es director 
de desarrollo internacional de ecox4d y BeNuren 
Intimate Solutions y, entre otros cargos, como 
consultor independiente forma parte del equipo 
de gestión de GCB Grupo de Hostelería.  

Licenciado en Administración y Dirección de 
Empresas por la Universidad Autónoma de 
Madrid. MBA por el IE Business School y PDD por 
el IESE.

Graduada en Técnico Especialista de Marketing 
y Publicidad por la Universidad CEU San Pablo.

Experiencia en el proceso de captación B2B.
En procesos comerciales (contacto, seguimiento 
y captación de potenciales clientes, CRM), 
investigaciones de mercado.

Elaboración de contenido de RRSS.
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Thank you,
¿Unimos fuerzas?

JoinForces
www.joinforces.esParque Empresarial Prado del Espino,

28660, Boadilla del Monte, MadridEstrategia, Marketing y Desarrollo de Negocio


